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5.2. Миссия и Ценности являются основой бизнеса компании 

ВИТАМАКС. 

МИССИЯ КОМПАНИИ: 

«ВИТАМАКС –  это возможность для 

каждого превратить мечту о жизни в 

жизнь своей мечты!» 

        ЦЕННОСТИ КОМПАНИИ: 

МЕЧТА 

«Если ты можешь мечтать, то можешь и 

воплотить свои мечты в жизнь.» — Уолт 

Дисней 
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ЗДОРОВЬЕ 

 

«Девять десятых нашего счастья основано 

на здоровье.» —  Артур Шопенгауэр 

 

 

 

 

 

ДОВЕРИЕ 

 

«По взаимному доверию и взаимной 

помощи сделаны великие дела и великие 

открытия.» — Гомер 
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ПРИВЕРЖЕННОСТЬ 

 

«Никогда еще не совершал ничего великого 

человек, не одушевленный страстной 

преданностью.» —  Николай Чернышевский 

 

 

 

 

ПАРТНЕРСТВО 

 

«Успеха достигают только люди с опытом 

работы в команде, которые желают 

использовать опыт команды.»— Эдвард 

Лоулер 
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ИНДИВИДУАЛЬНОСТЬ 

 

«Наша личность — это сад, а наша воля — 

его садовник.» — Шекспир 
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ЛИДЕРСТВО 

 

«Прежде чем стать лидером, вы стремитесь 

к собственному успеху. Для лидера успех — 

это рост других.» — Джек Велч 
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1134+6250+2160 = 56821  
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     3.03.2021 
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     3.03.2021 

 

11-  

 . 

 

  

  ) 

  

  

 .4.1.)   

 .4.3.) 

 

 

.5.3.2.) 

 .5.4.2.) 

 .5.4.3.) 

 .5.3.3.1.) 

 

.5.4.4.)  

 .5.4.4.) 

 .5.4.5.) 

 .5.4.7.) 

 .5.4.8.) 

 

( .5.4.9.) 

 

) 

 

) 

 

( 11.) 

 VIP 

2.) 

 - 

( 2.) 

 - 

( 2.) 
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     3.03.2021 

 .5.4.14.) 

 

- -

 

 .5.3.3.1.  

.5.3.3.2. - .5.3.3.3.  

.5.3.3.) 

 

 

 

( .4.2.) 

  .4.1.) 

  15% ( .4.3.) 

 

 .5.4.2.) 

 

.5.4.3.) 

 

-

-  

-                          

-

-  

-  

( .5.4.4.) 

 -  .5.4.5.) 

 

  7500   ( .5.4.7.) 

 - - .5.4.8.) 

 

 

-  

-  
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     3.03.2021 

( .5.4.9.) 

.5.4.10.  

6.5.4.14.) 

 

 

-  

-   

- -  

 

-   

 -  

 

-   

-   

-   

- -   

500*2+1000*5+950*9+900*12+800*10+700*14+700*1

 

 

  

 

27=567  

27 = 567  

        27 = 2268  

        27 = 1215  

- 27 = 

12960  

     - 950*9*8%*27 = 18468  

     - 900*12*5%*27 =  14580  
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     3.03.2021 

     - 800*10*4%*27 =  8640  

     - 700*14*3%*27 =  7938  

     - 700*12*2%*27 =  4536  

7500  

 (550*2+900+1000*4)*2%*27 = 3240  

27= 7027  

567+567+2268+1215+12960+18468+14580+8640+793

8+4536+7500+3240 +7027 = 89506  

 

70 200 000  
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     3.03.2021 
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     3.03.2021 

 

12-  

         . 

 

  

  ) 

  

  

 .4.1.)   

 .4.3.) 

 

.5.3.2.) 

 .5.4.2.) 

 .5.4.3.) 

 .5.3.3.1.) 

 

.5.4.4.)  

 .5.4.4.) 

 .5.4.5.) 

 

( .5.4.6.) 

 .5.4.7.) 

 .5.4.8.) 

 

( .5.4.9.) 

 

7.) 

 

) 

 

( 11.) 

 VIP 

2.) 

 - 

( 2.) 

 - 



148 

 

     3.03.2021 

( 2.) 

 

( 2.) 

 .5.4.14.) 

 

- -

 

 .5.3.3.1.  

.5.3.3.2. - .5.3.3.3.  

.5.3.3.) 

 

 

 

( .4.2.) 

  .4.1.) 

  15% ( .4.3.) 

 

 .5.4.2.) 

 

.5.4.3.)  

 

-        

-  

-

-

-  

 -  

( .5.4.4.) 

 -  .5.4.5.) 

   

-  

( .5.4.6.) 

 

  15 000   ( .5.4.7.) 

 - 1- .5.4.8.) 
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     3.03.2021 

 

-  

-  

( .5.4.9.) 

.5.4.10.  

6.5.4.14.) 

 

200 000 - 400 000  

 

13-   

 . 

 

  

  ) 

  

  

 .4.1.)   

 .4.3.) 

 

5.3.2.) 

 .5.4.2.) 

 .5.4.3.) 

 .5.3.3.1.) 

 

.5.4.4.)  

 .5.4.4.) 

 .5.4.5.) 

 

( .5.4.6.) 

 .5.4.7.) 

 .5.4.8.) 
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     3.03.2021 

( .5.4.9.) 

 

) 

 

) 

 

( 11.) 

 VIP 

2.) 

 - 

( 2.) 

 - 

( 2.) 

 

( 2.) 

 .5.4.14.) 

 

- 6-

 

 .5.3.3.1.  

.5.3.3.2. - .5.3.3.3.  

.5.3.3.) 

 

 

 

( .4.2.) 

  .4.1.) 

  15% ( .4.3.) 

 

 .5.4.2.) 

 

.5.4.3.) 

                                                                

-

-  

-    

-

-  
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     3.03.2021 

-  

( .5.4.4.) 

 - .5.4.5.) 

   

-  

 ( .5.4.6.) 

 

  22 000   ( .5.4.7.) 

 - - .5.4.8.) 

 

 

-  

-  

( .5.4.9.) 

.5.4.10.  

6.5.4.14.) 

 

4 800 000   

 

14-  

 . 

 

  

 ) 

  

  

 .4.1.)   

 .4.3.) 

 

.5.3.2.) 

 .5.4.2.) 

 .5.4.3.) 
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     3.03.2021 

 .5.3.3.1.) 

 

.5.4.4.)  

 .5.4.4.) 

 .5.4.5.) 

 

( .5.4.6.) 

 .5.4.7.) 

 .5.4.8.) 

 

( .5.4.9.) 

 

) 

 

) 

 

( 11.) 

 VIP 

2.) 

 - 

( 2.) 

 - 

( 2.) 

 

( 2.) 

 .5.4.14.) 

 

- -

 

 .5.3.3.1.  

.5.3.3.2. - .5.3.3.3.  

.5.3.3.) 

 

 

 

( .4.2.) 

  .4.1.) 
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     3.03.2021 

  15% ( .4.3.) 

 

 .5.4.2.) 

 

.5.4.3.) 

 

- ,                                 

-  

-

-

-  

-  

( .5.4.4.) 

 - .5.4.5.) 

   

-  

 ( .5.4.6.) 

 

  45 000   ( .5.4.7.) 

 - - .5.4.8.) 

 

 

-  

-  

( .5.4.9.) 

.5.4.10.  

6.5.4.14.) 

 

 600 000  
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     3.03.2021 

 

15-  

  . 

 

  

  ) 

  

  

 .4.1.)   

 .4.3.) 

 

.5.3.2.) 

 .5.4.2.) 

 .5.4.3.) 

 .5.3.3.1.) 

 

.5.4.4.)  

 .5.4.4.) 

 .5.4.5.) 

 

( .5.4.6.) 

 .5.4.7.) 

 .5.4.8.) 

 

( .5.4.9.) 

 

) 

 

) 

  

( 11.) 

 VIP 

2.) 

 - 

( 2.) 

 - 
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     3.03.2021 

( 2.) 

 

( 2.) 

 .5.4.14.) 

 

- -

 

 .5.3.3.1.  

.5.3.3.2. - .5.3.3.3.  

.5.3.3.) 

 

 

 

( .4.2.) 

  .4.1.) 

  15% ( .4.3.) 

 

 30% ( .5.4.2.) 

 

.5.4.3.) 

 

-

-  

-

-

-  

-  

( .5.4.4.) 

 - .5.4.5.) 

   

-  

 ( .5.4.6.) 

 

  90 000   ( .5.4.7.) 

 - -  .5.4.8.) 
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     3.03.2021 

 

-  

-  

( .5.4.9.) 

.5.4.10.  

6.5.4.14.) 

 

  1 600 3 200 000  

 

 

16-  

  . 

 

  

 4. ) 

  

  

 .4.1.)   

 .4.3.) 

 

.5.3.2.) 

 .5.4.2.) 

 .5.4.3.) 

 .5.3.3.1.) 

 

.5.4.4.)  

 .5.4.4.) 

 .5.4.5.) 

 

( .5.4.6.) 

 .5.4.7.) 

 .5.4.8.) 

 



157 

 

     3.03.2021 

( .5.4.9.) 

 

) 

 

) 

 

( 11.) 

 VIP 

2.) 

 - 

( 2.) 

 - 

( 2.) 

 - 

( 2.) 

 .5.4.14.) 

 

 

 

- -

 

 .5.3.3.1.  

.5.3.3.2. - .5.3.3.3.) 

 

 

 

( .4.2.) 

  .4.1.) 

  15% ( .4.3.) 

 

 

 .5.4.2.) 

 

.5.4.3.) 

                  

-

-  



158 

 

     3.03.2021 

-

-                                    

-  

-  

( .5.4.4.) 

 - .5.4.5.) 

   

-  

( .5.4.6.) 

 

  120 000   ( .5.4.7.) 

 - - .5.4.8.) 

 

 

-  

-  

( .5.4.9.) 

.5.4.10.  

6.5.4.14.) 

 

 200 000  

 

11  
 

 

 

 

 



159 

 

     3.03.2021 

 

 

 

 

 

 

, 

-

 

 

2
 

12.1. Клуб Привилегий. 

  

.6.5.3.2. 

VIP 
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     3.03.2021 

 

12.2. Кто может стать участником. 

 

12.3. Для НПВ открыта возможность войти в КЛУБ 

ПРИВИЛЕГИЙ. 

12   

12  VIP  

12   

12   

12.4. Структура Клуба Привилегий.  

 

-  

-  

-  

-  

-  

 

12.5. Звездная Команда ВИТАМАКС.  

1-  

12.5.1.  - 

(  

12.5.2. :  
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     3.03.2021 

 

-  

-  

 

12

 

12

). 

12

 

-   

- 

 

- 

.  

12

 

12
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     3.03.2021 

12.5.7.1. . 

 

-  

 

: 1-   

 

: 

   

  

 

 

 

  

  

 

  

 

 

12.5.7.2.  

:  

: 1-   

 



163 

 

     3.03.2021 

 

    

  

 

. 

 -

. 

 

 

 

12.5.7.3.   

 

: 1-   

: 

  

 

-

. 
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     3.03.2021 

 

 

 

 

12.5.7.4.  

  

 1-   

 

 

 

 

. 

 

 

12.5.8.  

 

12.5.9.  
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     3.03.2021 

 

.  

12.5.10. 

 

12.5.11. 

 

 

-  

 

 

 -  

 

 -

 

 

 

-  

-  

-  

-  

-  
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     3.03.2021 

 

 

-  

- 

  

 

  

 

 

 

   

 

 - -3 

 

 

 

-  

-  

-  

-  

-  

  

 

 

- -3 

 

- 
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     3.03.2021 

 

 

 

   

 

 

 

 

-  

-  

-  

-  

-  

  

 

 

- 

 

-
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     3.03.2021 

 

 

-  

-  

-  

-  

-  

  

 

 

- 

 

-

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

 

 



169 

 

     3.03.2021 

12.6. Совет Директоров ВИТАМАКС. 

 

2-  

 

12.6.1.  

VIP  

 

12.6.2. 

. 

12.6.3. 

2.6.6). 

12.6.4. 

  

 

12.6.5. 

 

12.6.6.  

  

 6 
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     3.03.2021 

  

. 

12.6.7. 

 

VIP-   

 

12.6.8.  

 

 

- VIP  

- VIP  

- VIP  

- VIP 

 

-  

-  

12.6.9.  

 

12

   

 
12.7. Правление Компании ВИТАМАКС. 
 

3-  

 

12.7.1.   

 



171 

 

     3.03.2021 

12.7.2.  

- -  

-  

12.7.3. 

 

-  

-  

 

-  

12.7.4.   

-

 

 

 

12.7.5. 

 

12.7.6. -            

 

12.7.7. 

   

- VIP  

- VIP  

- VIP  

- VIP 

 



172 

 

     3.03.2021 

- VIP 

-

 

-  

-  

12.7.8. 

VIP 

  
 

12.8. Советник Акционеров. 

 

4-  

 

12.8.1.  , 

  

12.8.2. 

 

12.8.3. 

 

12.8.4. 

 

 

12.8.5. 

 

- VIP  

-  



173 

 

     3.03.2021 

- VIP 

 

- VIP 

 

- VIP  

- VIP  3-

 

-  

-  

- VIP  

12.8.6. 

VIP 

 

 

12.9. Совет Акционеров. 

 

5-  

12.9.1. 

 

12.9.2. 

 



174 

 

     3.03.2021 

12.9.3.   

- 

 

- 

 

- 

 

- 

 

- 

 

12.9.4. 

 . 

12.9.5. 

  

12.9.6. 

 

- VIP  

-  

- VIP  

 

- VIP  



175 

 

     3.03.2021 

- VIP 

 

 - VIP 

-  

-  

- VIP  

12.9.7. 

 

VIP 

 

13.  
 

 

  



176 

 

     3.03.2021 

 

  

 

-

 

Примеры поведения, которые могут указывать на 

манипулирование Планом Маркетинга и Компенсаций. 

, 

 

: 

 

 

 

 

. 

 

. 
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     3.03.2021 

 

  

 

 

).  

 

: 

 

 

: 

 

 

  

 

 



178 

 

     3.03.2021 

 

14.1. Общие положения. 

14.1.1. 

 

   

14.1.2. -

 

14.2. Миссия СПЗ03. 

 

14.3. Ценности СПЗ03.  

 

14.3.1.  

14.3.2. 

 

14.3.3. 

 

14.3.4.  

 



179 

 

     3.03.2021 

14.3.5.  

14.4. Лозунг.  

-  

14.5. Задачи и цели СПЗ03. 

 

 

 

14.5.1.  

 

   

  

 

 

 

 

- 

 

 

. 
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     3.03.2021 

14.5.2. 

 

-  

14.6. Интернет-портал. 

-  

WWW.SPZ03.UA 

-  

- -

, 15%. 

14.7. Вознаграждение. 

-

-  

  

14.8. Регистрация НПВ и Клиентов. 

 

http://www.spz03.ua/


181 

 

     3.03.2021 

14.9. Баллы. 

 

 

 

14.10. Приобретение продукции СПЦ. 

-

 

14.11. Продвижение СПЦ по Лестнице Успеха. 

 

 

 

14.12. Специалисты индустрии Велнес. 

, 

 

  

  

 -Aging); 

  

 



182 

 

     3.03.2021 

  

  

  

  

 - -Body); 

  

  

  

  

 ); 

 

(Wellness Lifestyle Real Estate); 

  

  

  

14.13. Сотрудничество. 

 

 



183 

 

     3.03.2021 

14.14. Системные Продукты Здоровья (СПЗ). 

14.14.1.   

 

14.14.1.1.  

14.14.1.2.  

14.14.1.3.  

14.14.1.4.  

14.14.1.5.  

14.14.2. 

 

14.14.2.1.   

14.14.2.2.  

14.14.2.3. 

 

14.14.3. 

 



184 

 

     3.03.2021 

14.14.4.  

 

14.14.5. 

 

14.15. Специализированный интернет портал о здоровье и 

здоровом образе жизни WWW.SPZ03.UA. 

14.15.1. 14.5.1.,  

-  

 

14.15.2.   

14.15.2.1. -

 

14.15.2.2.  -  

14.15.2.3.  

14.15.2.4.  

14.15.2.5.  

14.15.3. -

 

14.15.3.1. 

http://www.spz03.ua/
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     3.03.2021 

 

14.15.3.2.  

 

14.15.3.3. 

 

14.15.3.4. 

 

14.15.3.5.  

14.15.4.  -

 

14.15.5.  

14.15.5.1. 

 

14.15.5.2. -

-  

14.15.5.3. 

 

14.15.5.4. 

 



186 

 

     3.03.2021 

14.15.6. 

 

14.15.7. 

-

  

14.16. Сообщество Специалистов СПЗ03. 

14.16.1. ., 

 

 

 

14.16.2. 

 

14.16.3.  

14.16.4.  

  



187 

 

     3.03.2021 

14.16.5. 

 

14.16.6. 

 

14.16.7.  

14.16.7.1. 

 

14.16.7.2.  

 

14.16.7.3. 

 

14.16.7.4.  

 



188 

 

     3.03.2021 

14.16.7.5.  

 

 

14.17. Особенности статуса Специалист. 

14.17.1. 

 

14.17.2. 

-

 

14.17.3.  

 

14.17.4. 

 

-

 

14.17.5. 

 

 . 

14.17.6. 
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     3.03.2021 

14.17.7. 

  

14.18. Прекращение статуса Специалист. 

. 

 *. 

, 

 

14.19. Поиск Специалистов. 

-

 

14.20. Приглашение к сотрудничеству. 

 

 



190 

 

     3.03.2021 

-

-  

14.20.2. 

 

14.20.3. 

 

 

 

14.21. Специалисты, приглашенные Персональными 

Менеджерами. 

   

-

, 

 - 

 

14.22. Информация о потенциальных Специалистах. 

 



191 

 

     3.03.2021 

14.23. Регистрация нового Специалиста в информационной 

системе Компании. 

14.23.1. 

  

 

14.23.2. 

 

 

. 

14.23.3. 

 

14.23.4.  

 

  

  

  

  

  

  

 



192 

 

     3.03.2021 

14.23.5. 

 

14.23.6.   

 -

 

14.23.7. -

 

14.23.8. 

 

14.24. Статус СПЦ для существующих НПВ. 

14.24.1. -

 

 

14.24.2. -

  

14.24.3. 

, 

-

-

   



193 

 

     3.03.2021 

 

14.24.4. 

- -

  

14.24.5. 

 

-   

  

14.24.5. 

-  

 

14.25. Обучение, переподготовка, повышение квалификации 

Специалистов. 

14.25.1. 

 

14.25.2. 

 



194 

 

     3.03.2021 

14.26. Использование Специалистом Системных Продуктов 

Здоровья в своей практике. 

14.26.1. 

-  

-  

14.26.2. -  

14.26.3. -  

 

14.26.4.  

-  

 

14.26.5. 

-  

 

14.26.6. 

 

 

 



195 

 

     3.03.2021 

14.26.7.  

-  

14.26.8. 

 

14.27. Популяризация Специалистом образовательных 

программ и бизнеса СПЗ03 среди коллег, регистрация их на 

портале и регистрация Специалиста в качестве НПВ.* 

14.27.1. 

.* 

14.27.2. 

*  

-

* 

14.27.3. 

* 
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     3.03.2021 

14.27.4. 

 

* 

14.27.5. 

* 

 

1.1. 

* 

14.27.6. 

- * 

 
 

15.1.1. 

 

15.1.  



197 

 

     3.03.2021 

 

15.1.

  

15.1.

 

 

15.1. - - 

 . 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


